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build your business with NEO
experience




Wir sind eine auf Vertrieb, Marketing, Service und IT spezialisierte
Business- & IT- Beratung
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NEOMATIC ist fair
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Unsere NEO Apps

kﬁ?j}) TOP FEATURES

- Get avisual overview of all essential
elements, including customer policies and
competitor contracts, particularly inan
insurance scenario

- Experience a three-level structured layout of
sales and product hierarchy for enhanced
organization and accessibility.

- Toggle between compact and detailed
layouts, adjusting the displayed information
according to your preferences.

- Select associated accounts and enhance the
view with their relevant elements.

- Integrate individual business logic or use pre-
configured methods to start immediately.

- Fast & easy implementation in minutes.

available on
AppExchange

“@ ') TOP FEATURES

- Space saving Display for up to 4 Reports

- Works on Desktop & Mobile for Recordpage,
Homepage, Utility Bar & Apppage

- Fast & easy implementation in minutes
- Reports can have individual labels & icons

- Reports/Icons can be selected
via dynamic picklist

Customer Portfolio
Overview NEO.CPO

Als innovative Salesforce Ul-Komponente
versteht sich NEO.CPO als Addon, welches
Unternehmen eine vollstandig optimierte 360°-
Kundenubersicht bietet. Mit einer Kombination
aus visueller Datenaufbereitung und intuitiver
Bedienbarkeit ermoglicht das Salesforce Addon
datengetriebene Entscheidungen und
maximiert das Vertriebspotenzial.

Sales Productivity Sales Intelligence

Data Visualization

Universal Mini
Dashboards neo.ump

NEO.UMD ermaglicht es Euch, Uberall und
jederzeit ein Mini-Dashboard in Salesforce zu
integrieren. Es verwendet bereits erstellte
Berichte und stellt verschiedene
Visualisierungen von KPIs zur Verfligung.

Data Visualization Dashboards & Reports

NEOMATIC

Vo
@) Top FeATURES

- Central Information Hub with allimportant I Quick Unks
sales partner informa

partner managers,
managers and S

eduling- and task management . o B4

ocumentation of partner e TS s
tions(Partner Journey Management) . - -
- Planningand Sf
- Analyze partnerb models and sales - " ey R 0 o) 22Ot ke
potential 3 ; @3 2

Integrated reporting and rating functions

Pro-active Sales
Partner Management

NEO.PRM - proaktives Partner Relationship
Management (PRM)fir den
Versicherungsvertrieb. Effizientes
Management aller Vertriebspartner, Makler und
kooperativen Vertriebsorganisationen zur
ldentifizierung und Nutzung von
Vertriebschancen.

Productivity
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Mit NEO.UMD sind deine wichtigsten KPls, jederzeit im Blick

Kompakte Dashboards, prazise Visualisierung & schneller Deep-Dive - genau dort, wo sie gebraucht werden.

g My Opportunity Statistics cFQ

OPEN COUNT EXPECTED REVENUE

7z c 414.000 € ; -

‘1 NEO.UMD

REPORT EXECUTIONS

183 c

ACTIVE USERS

4 c

CLOSED AMOUNT CONVERSION RATE

1,4 Mio. € » - 58,8 % » -

NEW LEADS MY ACCOUNTS

22 . LiE12 . -

NEOMATIC

KPIs kontextbezogen verfligbar

EN

Platziere KPIs gezielt in Salesforce:
Home-/App Pages, Record Pages,
Community Sites und Mobile.

©)

Reports intelligent nutzen

Verwende bestehende Reports
effizient und kontextbezogen.

Entscheidungen beschleunigen

y

Relevante Daten kompakt dargestellt,
fur schnellere und bessere
Entscheidungen.

Schneller Start, flexibel erweiterbar

97

Einfach implementieren, kostenlos
starten und bei Bedarf skalieren.

07.01.2025
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NEO.UMD

NEO.UMD ist an allen wichtigen Stellen integrierbar

/77/(//)7

Platziere KPIs gezielt in Salesforce: Home Pages, Record Pages, App Pages, XP Cloud Sites(fka Community Site), Forecasting

Page und in der Mobile App on Records.

- =R 2
o P 2 )
Home Page App Page

Choose the Experience You Love

XP Cloud Site
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=Rec':ard Pagé

< Accounts h % Q a

2.2 909 .

[ opporunity Pipeline

e 12Mrd.€.. 200..
105% - -

Account

Mobile @&~

Forecasting_Pége

Aktuelle Aktivitaten
A W = =

NEOMATIC

@

Nutze die Startseite in Salesforce optimal, indem du NEO.UMD
integrierst. Platziere kompakte, kontextrelevante Dashboards,
um deine taglich wichtigsten KPIs jederzeit im Blick zu behalten
- alles platzsparend und fokussiert dargestellt.

Integriere NEO.UMD auf einer App Page, um ein
maBgeschneidertes Dashboard fir unterschiedliche Teams zu
erstellen. Zeige die wichtigsten KPIs kontextbezogen an und
kombiniere sie mit relevanten Reportsund Actions - alles an
einem Ort fUr schnelle Entscheidungen.

Integriere NEO.UMD auf einer Record Page, um KPIs direkt auf
den jeweiligen Record gefiltert anzuzeigen. Erhalte prazise,
kontextrelevante Einblicke, die dir helfen, fundierte
Entscheidungen schnell und effizient zu treffen.

Biete auch deinen Kunden und Partnern mit Zugang tber die
Experience Cloud kompakte, kontextbezogene KPIs, um
wichtige Informationen klar und fokussiert bereitzustellen.

Nutze NEO.UMD in der Salesforce Mobile App, um deine KPIs
iiberall griffbereit zu haben - verfligbar auf Records.

Erganze Standard-Forecasting von Salesforce mit NEOQ.UMD, um
forecast-bezogene KPIs aggregiert und klar sichtbar
darzustellen. Visualisiere wichtige Prognosedaten prominent
und fokussiert, um Entscheidungen gezielt zu unterstitzen.

07.01.2025
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NEO.UMD
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NEO.UMD auf Record Pages - KPIs im richtigen Kontext, ”':_%’%

Relevante Kennzahlen, direkt auf den Punkt -

L

e

:== Home

Account

Home Accounts v Contacts Service v Sales v Calendar - Dashboards Reports

Alphabet, Inc. ~

(O\ Search...

individuell, kompakt und jederzeit zuganglich

== Closed Orders This Year 'g Opportunity Success / Pipeline
ORDERS THIS YEAR ORDER SIZE OPEN COUNT EXPECTED REVEN UE CONVERSION RATE
0,
7ce 104k€zc 2cze 249k €2 90 % =
Name @ ‘
Account Name
Alphabet, Inc 4
. e . (7 \
Website ; 9 Log a Call ‘ v) (@ Email ‘ V_jl K New Event [ v
Type # Only show activities with insights m
ra
Filters: All time « All Activities + Logged calls, Email, Events, List email, and
Description
ra Refresh -
Parent Account .
Y4 v Upcoming and Overdue
Account Owner > Call Subject Line
e Kal Smith £ You logged a call with Name

Billing Address

7= To Do List

> Event Name &
| I— —

NEOMATIC

=Rec':'(‘)“rd Pagé

Kompakte KPI-Visualisierung

Bis zu 4 KPIs kénnen in einem Mini-Dashboard
dargestellt werden, basierend auf aggregierten
Werten aus Reports.

Kontextbezogene KPIs

KPIs kénnen auf den Datensatz(in diesem Fall
Account) gefiltert werden, um kontextbezogene
Insights zu erhalten.

Flexibilitat und Anpassung

Mehrere Mini-Dashboards konnen hinzugeflgt
werden, undindividuelle Labels kdnnen fur jede
ausgewahlte KPI hinterlegt werden.

Effiziente Datenverarbeitung

Schneller Datenload dank Daten-Caching und
optimierter Performance.

Einfache Navigation

Direkte Abspringe zu den Reports fur detaillierte
Einblicke sind jederzeit mdglich.

Lokalisierte Darstellung

KPI-Werte werden gemanB der lokalen
Einstellungen automatisch formatiert dargestellt.

07.01.2025
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RAPID

Alle Mehrwerte sind in nur wenigen Minuten erreichbar

/))/(//77

Die Einrichtung von NEO.UMD ist simpler wie sie nicht sein kann und es wird lediglich ein Administrator notig.

o

I RERR

N

NEOMATIC

] neo.ump

EXP. REVENUE OPP COUNT

123.220€: - 502 ¢

NEOMATIC

Erstelle neue Reports mit dem Report Builder
oder nutzen bereits existierende Report.

Stelle sicher, dass du sogenannten Aggregated
Values definiert hast - also KPls, die auch im
Report prominent im Header visualisiert
werden.

Starte auf der Lightning Page auf welcher du
KPIsintegrieren moéchtest und ziehe mittels
Drag & Drop die NEO.UMD Lightning
Component an eine geeignete Stelle.

Wahle nun einen oder mehrere Reports, sowie
die jeweiligen Aggregated Values (KPIs) aus.
Du kannst darUber hinaus Labels und Icons
vergeben.

Nun musst du nur noch die Lightning Page
speichern und ggf. aktivieren und schon
konnen deine User NEO.UMD nutzen und
samtlich Mehrwerte heben.

07.01.2025



Vorteile NEO.UMD vs. SF STANDARD auf einen Blick

NEO.UMD

Reduziert den Platzbedarf
durch eine kompakte,

Informationsaufnahme
Prasentiert die wichtigsten

Home- und Record Pages
Einheitliche Darstellung

SALESFORCE STANDARD WITH NEO.UMD
O
(ae ?;;’;ooarrtdunity Statistics Open | Refresh | Subscribe | v
< As of 08,08.2024, 11:36 Viewing as Marcus Findeisen
(om)] Opportunity Expected... Opportunity Expecte... Opportunity Conversi... ** Closed Oy iti ®
[£] opportunity Statistics
= 8 25%
< €4.51 2.000 0 €550.000 REVENUE PIPELINE # PIPELINE CONVERSION RATE CLOSED AMOUNT
. |
View Report (Opportunity Expect ‘View Report (Opportunity Expect. View Report (Opportunity Conver. View Report (Closed Opportunit... 4'5 Mlo' € g c 8 g e 25 % g« 550000 € g«
'_
(9]
Opportunity Expected Revenue Opportunity Conversion Rate Closed Opportunities [£) opportunity statistics
) Expected Revenue Tree Conyersion Rate Aecount Hame Sum of Amaunt pe # PIPELINE REVENUE PIPELINE CONVERSION RATE CLOSED AMOUNT
N T e coses e @ e o Bv e 1,5Mio. € = ¢ 66,7 % v ¢ 550.000 € v ¢
Record e
T Page
() (e.q.
= Account)
Lol
_] View Report As of Today at 1149 ¢ View Report As of Today at 11:43 € View Report As of Today at 1154
(€3]
o
L [ \ ( \ / \ .
. .
> Platzsparende Darstellung Schnelle Konsistenz zwischen Abkurzungen und klare Darstellung

Nutzt Abkirzungen(z. B. “4,5 Mio. €)

K1‘Ur bessere Ubersichtlichkeit.

J
textbasierte Anzeige und Zahlen direkt, ohne visuelle auf beiden Seiten,
. 1 ) : é )
ermoglicht mehr Ablenkungen, was die wodurch Benutzer sich Hohe Flexibilitat
Informationen auf weniger Entscheidungsfindung schneller orientieren Ermdglicht mehrere Mini-
Raum. beschleunigt. ) \k(’jnnen. _ Dashboards auf derselben Seite.

NEOMATIC



Architektur von NEO.UMD und Integration in Salesforce i

Skalierbare und durch Salesforce zertifizierte Architektur, ausschlieBlich verfugbar Uber den AppExchange.

o Sales force ,
-

|_

X

Ll

- Lightning Web

= Component

T

O u CONVERSION RATE
o NEO.UMD 414.000€. . 14Mio.€.. 588%. c
<<

Lightning DesignSystem

Tabluar Summary Matrix
Reports Reports Reports

S

Standard Custom
Objects Objects

NEOMATIC
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NEO.UMD
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NEO.UMD ist eine zertifizierte Salesforce AppExchange App ”

AppExchange ist der offizielle Salesforce-Marktplatz fur Apps, Komponenten und Beratungslosungen.

@ AppExchange Home Explore Collections Consultants Learn Qe g

Q, Search AppExchange

NEO.UMD - Universal Mini Dashboards
By NEOMATIC AG

Customizable Salesforce KPIs Dashboard - Boost Visibility & Decisions

® Component No Ratings

Get It Now Try It Free QQ NEO.UMD delivers focused, customizable mini dashboards in Salesforce, displaying your KPIs where needed. Solve data overload and
accessibility issues with quick, context-specific insights for better decisions and productivity. Set up in minutes.
Freemium
Paymem required to increase usage, users, or ‘1 M

features. Discounts available for nonprofits.
Pricing Details

KPls Anywhere Needed. Mini Dashboards

Industries This is NEQ.UMD - Universal Mini Dashboards wherever you need them.
Horkontal Product 0stw coun’ EXPECTED REVENUS £108E0 AMOL CONVERSION RATE '—'7 — .
. 414000€. . 14Mio.€. . 588%. - = o |
B s Need Home Page Record Page XP Cloud Site
Sales Intelligen Data Visualization .
| rr—
Dashboards & Rep o)
App Page
Requires
Sales Cloud
KPIs anywhere needed Dashboards where you need,

v’ Salesforce AppExchange Produkte
v’ Salesforce Security- und Qualitatsgepriift
v Release-sicheres Managed Package

NEOMATIC

Der Salesforce AppExchange beschleunigt
Transformation und bietet messbare
Vorteile als die Eigenentwicklung!

e R
Schnelle und effiziente
Implementierung
S 3x jahrliche
o0 Innovationsupdates
\ Y,
e R

Bis zu 90% reduzierter
Wartungsaufwand (TCO)

\_ J

e N
Schnellerer ROI

\_ J

07.01.2025
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Der Salesforce AppExchange
beschleunigt Transformation
und bietet messbare Vorteile
fur jeden Salesforce Kunden

(1) Apps sind fir Kunden gleichwertig zu Salesforce-Standard
(2) Erweiterungen belasten Limits nicht
(3) Kein Wartungsaufwand fir App-Entwicklungen

)

)
(4) 60-80% reduzierte Konzeptions-und Entwicklungszeit
(5) Testversionen in eigener Salesforce Umgebung ausprobieren
)

(6) Innovations-Updates bis zu 3x pro Jahr

appexchange

NN

Als Co-Innovation Partner
konnen Entwicklungs- und
Betriebskosten deutlich
reduziert werden.

Innovation Workshop
Check Machbarkeit & Produktisierbarkeit

App Entwicklung
‘ Inkl. Security Review

und App-Management

....... $ { Integration App in bestehende Org ]

Kostenloser initialer Innovation Workshop

Neues Feature zum Bruchteil der Konzeptions- & Entwicklungskosten
Kostenlose Integration und Einrichtung der App im Kundensystem
Beste Software Qualitat

Committment fir Weiterentwicklungen inden folgenden Jahren

Profitieren durch Profit-Share Modelle oder kostenlose Beratungspakete
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Ihr Ansprechpartner

Henrik Schulte

Co-Founder & Partner

+49 177 888 92 00
henrik.schulte@neomatic.io

Linked [}

NEOMATIC

NEOMATIC AG

Aachener Str. 23
50674 Koln

info@neomatic.io


https://www.linkedin.com/in/henrik-schulte-b2a200123/
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